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NY SALGSKONSULENT VIL
UDVIKLE DEN SJZALLANDSKE
DZAEK- OG AUTOBRANCHE

Den 19. september tiltraeder Jakob Vincent som salgsleder for en raekke sjcellandske Super Daek Service

afdelinger. Han er en mand med mange drs erfaring i autobranchen og har mange visioner, som han i samspil
med sin enorme brancheindsigt vil bringe i spil for at skabe udvikling i den sjcellandske dcek- og autobranche.

Daek- og autobranchen er i konstant ud-
vikling med hele tiden nye tendenser. At
ojne og udnytte disse tendenser er en
kunst. En kunst, Jakob Vincent med sin
enorme brancheindsigt med knap 20 ars
erfaring i daek- og autobranchen mestrer
og vil bringe i spil som salgskonsulent for
Super Daek Service pa Sjeelland vest.

Ifolge Jakob Vincent er noglestenene at
vaere synlig, teet pd kunderne og visio-
naer: "Traditioner er vigtige — sa leenge
de ikke skygger for potentiale og udvik-
ling for os og kunden. Jeg er lgsningsori-
enteret og tilstraeber fremgang med tro-
en pa, at det nuvaerende altid kan geres
endnu bedre.”

SKAB FZLLES VZARDI OG VAEKST

Nar Jakob Vincent d. 19. september til-
traeeder som salgskonsulent hos Super
Dak Service, bliver han ansvarlig for af-
delingerne i Roskilde, Ringsted, Slagelse,
Naestved og Faxe.

Men nar Jakob Vincent skal i kontakt
med eksisterende savel som potentiel-
le industri- og transportkunder, arbejder
han ud fra én, klar grundtanke: "At veere
salger handler ikke bare om at seelge et
produkt, det handler i mindst lige sa hgj
grad om at skabe vaerdi og optimering
for kunden.”, udtaler Jakob Vincent og
fortsaetter: ”I mine knap 20 ar med salg
har jeg leert én ting, og det er vigtigheden
af at skabe gode rammer for kunden. At
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mede dem pa deres banehalvdel og vise
dem, at man gerne vil dem. At man ikke
bare er en szlger, men en radgiver og
sparringspartner.”.

EN VISIONZAR MAND

| EN FREMSYNET VIRKSOMHED

Nar man sperger Jakob Vincent om ar-
sagen til hans gnske om at vaere en del
af Super Daek Service, er retorikken klar:
"SDS fremstar tydeligt som en steerk
og markant akter i Danmark og udtryk-
ker kvalitet, vision og fremdrift. Tag blot
den omfattende gkonomiske krise, som
ramte autobranchen hardt og fik mange
virksomheder i knee. SDS holdt sig steerkt
stdende, og nu hvor gkonomien igen er
pa rette spor, er mulighederne mange.
De muligheder glaeder jeg mig til i sam-
arbejde med SDS og vores kunder at op-
s@ge for at opna vores vision om at veere
branchens bedste”.
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Super Daek Service er hele Danmarks autoveerksted og daekcenter. Med 59 autovaerksteder
og daekcentre fordelt over hele landet er Super Dcek Service i dag en af Danmarks sterste
deek- og autoveerkstedskaeder. SDS betjener bdde private, virksomheder, industrien og
landbruget. Visionen er at vaere branchens bedste, og den vision nds gennem en kultur med
fokus péG hastighed, kebmandsskab og kvalitet.



